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El futuro de las estaciones de servicio
pasara por la multienergia
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“Nuestro objetivo es buscar la opti-
mizacion y potenciar el rendimiento de
los espacios de los clientes, con tres
ejes de desarrollo: energias (eléctrica,
hidrégeno...}, informatica de gestion y
recorrido del cliente, explico De Mateo,
gue puso como ejemplo la digitaliza-
cion en Francia de los concesionarios
de Stellantis, eliminando el papel e
instalando pantallas de informacién.

NUEVOS MODELDS

Respecto a Ios nuevos modelos
de estaciones de servicio, De Maleo
explico gue el sector ha ide muy lento
durante afios, aunque ahora se desa-
rrolla con mucha mas rapidez: “Las es-
taciones de servicio seran centros de
multienergla, en eso estamos todos de
acuerdo. Cada energia tiene su periodo
de implantacion v la energia tradicio-
nal, los combustibles fasiles, no esta
muerta adn”,

El responsable de Madic en Espana
detalld los diferentes modelos de esta-
ciones de servicio que se estan insta-
lando, desde las primeras estaciones
de servicio individuales, automdticas,
que comenzaron en 2015, hasta las
gasolineras automaticas vinculadas a
centros comerciales, o el modelo de
nanoestacion, que adn no estéd implan-
tado en Espana, y que esta promovido
por los ayuntamientos de zonas de
escasa poblacion, También destacd
nuevos modelos de negocio, como la
creacién de un canal de comunicacion
para atraer a los clientes, con panta-
llas en las que se emiten anuncics &
informacién de servicio, lo que permite
aumentar las ventas de las tiendas.

MOVILIDAD ELECTRICA

Por su parte, lorge Jiménez, respon-
sable de marketing de Madic Iberia,
explico que "la movilidad eléctrica ha
sido impuesta por la ley y tiene gue
incorporarse en las estaciones de ser-
vicio. Pese a ello, solo el 1 por 100 del
parque de 25 millones de vehlculos en
Espana son electricos, aunque se es-
pera que para 2030 aumente hasta el
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10 por 100", Jiménez explic los tipos
de recarga eléctrica: lenta o recurrente
(en casa); de oportunidad (hotel, centro
comercial, oficina); recarga ccasional o
planificada (estaciones de servicio); y
recarga ocaslonal sin planificar (hubs
eléciricos junto a autopistas).

De cara a las estaciones de servi-
cig, los vehiculos eléctricos puros son
l0s que mas interesan, porque necesi
tan recargas frecuentes, que ademas
tienen que ser rapidas o ultrarrapidas.
Respecto al futuro, Jiménez concluyo
que “las eslaciones de servicio seran
multienergéticas y multiconectadas”.

FACTURACION ELECTRONICA

La siguiente ponencia, ‘Las obligacio-
nes derivadas del sistema Veri*Factu”
corrio a cargo de Arturo Sanchez
Carretero, de FIDE Tax & Legal, quien

explico la necesidad de cumplir con la
facturacion electronice por ley, aungue
auin quedan partes por implementar.

Una de las obligaciones, explicd, es
que "toda empresa que se relacione
con un auténomo u otra snciedad de-
beré tener las facturas electronicas”,
asegurd, y uno de los sistamas informa-
ticos mas conocidos es el Veri*Factu.
“Sera necesario contar con un sistema
infermatico profesional”, afirma.

Por su parte, Antonio Marti, CEO
de Aseproda Informdtica, empresa es-
pecializada en sistemas informaticos
para estaciones de servicios, impartido
una ponencia sobre las implicaciones
para el software y sus usuarios de los
nuevos requisitos legales Veri*Factu y
Facturacion Electronica.

Martin, que resalté que los espa-
noles dedican un esfuerzo enorme a

cumplir con la normativa, se centré en
las dos leyes que més van a afectar a
los fabricanies de software, distribui-
dores y sus usuarios gue son la Ley
Antifraude de noviembre de 2021, con
el Reglamento Veri*Factu y otras obli-
gaciones come la integridad de datos
fiscales; y la Ley Crea y crece, de 2022
sobre facluracion electrénica

El ponente resaltd |a necesidad de
adaptar los sistemas informaticos para
dar cumnplimiento a la ley y la obligacion
del fabricante de software de hacer una
declaracion responsable. En este sen-
tido, indicd gue han surgido empresas
que ofrecen el servicio de garantizar
esas exigencias legales.

Ambos ponentes ceoincidieron en
que el objetivo de la Administracion es
contralar las facturaciones, y “evitar la
gconomia sumergida”, afirméd Arturo
Sanchez.

EMPRESAS FAMILIARES

Otro de los temas abordados  fue
la problemadtica de la emprasa familiar,
analisis gue realizo Manuel Lamela, so-
cio director de Acountax Madrid, que
se centrd en el régimen fiscal y en el
proceso de sucesion de este tipo de
empresas.

Destacé, asimismo, la importancia
de la planificacién fiscal v el asesora-
miento fiscal especializado para una
transmision al menor coste posible o
coste cero, trasmision que puede ha-
carse en vida, a través de la donacidn;
o tras el fallecimiento mediante la Ley
de Sucesion.

Para hablar sobre como prevenir los
conflictos en la empresa familiar, en
concreto |as estaciones de servicio,
se contd con la intervencion de Miguel
Sanchez Iniesta, responsable del drea
Mercantil de Acountax Madrid.

Sanchez Iniesta abogo por la realiza-
cion de pactos familiares o entre socios
para evitar conflictos, en los que se esta-
blecen normas de caracter interno para
el funcionamiento de la empresa: nom-
bramiento o ceses, normas de derechns
politicos 0 econdmicos de |a sociedad.

Finalmente, habl6 del protocolo fa-
miliar como modalidad del pacto para-
social y de |las caracteristicas y finali-
dad de este pacto que es “prevenir la
conflictivicad socielaria y la dar rapida
solucién a los conflictos que puedan
Surgir, evitando problemas reputaciona-
les para la empresa”.



